
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

※本申込書にご記入いただいた個人情報は、本人確認・受講者名簿の作成など本事業の運用の目的以外には使用いたしません。 

※来場者用の駐車場はございません。お車での来場はご遠慮ください。 

 

事 業 所 名  

所 在 地  

電 話 番 号  ＦＡＸ番号  

参 加 者 名   

■開催日時：２０２４年２月２８日(水)１４時00分～１６時00分 

■会  場：小金井市商工会２階会議室 

■参 加 費：無 料 

■定  員：２０名（先着順） 

■お問合せ：小金井市商工会（担当：山本聖一郎） 

      小金井市前原町3-33-25 

 TEL. 042-381-8765   FAX. 042-382-8585 

■お申込方法：下記にご記入の上、切らずにこのままFAXまたは電話にてお申し込みください。 

                                

 

講 師 

値上げをしたら客が離れてしまうのではないか、値上げ交渉が不安だ、という事業者向けの講習

会です。値上げ幅はいくらまで受け入れられるか、値上げ交渉のコツなど、消費者向けビジネス

（BtoC）、企業向けビジネス（BtoB）のそれぞれの値上げの進め方をお伝えします。       

今後も人件費やサービス価格の上昇は続きそうです。すでに値上げした事業者も再値上げに向けて

ぜひお越しください。 

小金井市商工会 講習会 

参加申込書 FAX.０４２-３８２-８５８５ 

 

ブランドファイン 代表 

山口 達也 氏 
 

中小企業診断士。 

民間企業、神奈川中小企業セン

ターを経て独立。マーケティン

グ分野を中心に、東京都商工会

連合会で経営相談を務める。 

顧客が受け入れる！ 

値上げの上手な進め方と値上げ幅 

カ
リ
キ
ュ
ラ
ム 

１．物価高騰は続くのか 

２．顧客タイプ別の値上げの上手な進め方 

３．値上げ交渉を成功させるコツ 

４．値決めの 3つの考え方 

５．いくらまで値上げできるか 


